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1. Formazione

• Scuole di Golf: 
•Offrire vari corsi di golf per tutte le età e livelli di abilità.

• Abbonamenti Flessibili: 
•Offrire diverse opzioni di abbonamento adatte a diversi target.

• Campi Estivi per Giovani: 
•Organizzare campi estivi e programmi educativi per giovani, 

promuovendo il golf tra le nuove generazioni.
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2. Eventi

• Eventi Sociali: 
•Ospitare eventi semplici da organizzare coinvolgendo realtà del territorio e 

istituzioni, come degustazioni di vini, corsi di fotografia, raduni 
automobilistici, incontri letterari.

• Premi e Incentivi: 
• Creare programmi di fedeltà che premiano i membri più attivi con vantaggi 

esclusivi. Gratificare, coinvolgere.



© 2024 Fabio Fabbi

3. Esperienza e Comfort

• Strutture di Alta Qualità: 
•Mettere in evidenza l’accoglienza, la disponibilità, la cortesia, i servizi. 

• Servizi Personalizzati: 
•Offrire servizi di concierge, far sentire le persone a casa, coccolarle, 

creare pacchetti esclusivi per i membri. Fare «community»

• Innovazioni Architettoniche: 
• Implementare design innovativi e architettura sostenibile nelle strutture 

del club.
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4. Marketing basato sui Dati

• Analisi dei Dati dei Membri: 
•Utilizzare l’analisi dei dati per capire meglio le preferenze dei membri 

e personalizzare le offerte.

• Campagne di Marketing Targetizzate: 
• Implementare campagne di marketing basate sui dati demografici e di 

affinità dei potenziali soci.

• Campagne di Marketing Mirate: 
•Usare il Digital Marketing per raggiungere potenziali soci e sponsor.
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5. Opportunità di Networking

• Incontri con Leader Aziendali: 
• Creare opportunità di networking con imprenditori e professionisti.

• Incentive Aziendali: 
•Offrire pacchetti per eventi aziendali e team building che includano 

sessioni di golf e attività ricreative.

• Ambasciatori del Club: 
• Reclutare personalità del territorio e dar loro l’incarico di promuovere 

il golf e i suoi valori.
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6. Promozione della Salute e del Benessere

• Programmi di Fitness: 
•Offrire programmi di fitness e wellness, come yoga, pilates e sessioni di 

allenamento personalizzate.

• Corsi di Alimentazione Sana: 
•Organizzare workshop e seminari su nutrizione e salute per i membri.

• Programmi antistress: 
•Offrire supporto e risorse per il benessere mentale, come sessioni di 

mindfulness e consulenze psicologiche.
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7. Iniziative di Responsabilità Sociale

• Progetti di Beneficenza: 
• Promuovere attività di beneficenza e raccolte fondi per cause locali.

• Integrazione Comunitaria: 
• Collaborare con la comunità locale per promuovere il golf come 

attività accessibile, non esclusiva.

• Iniziative di Inclusione: 
• Promuovere la diversità e l'inclusione all'interno del club, rendendo 

il golf accessibile a tutti, compresi principianti, anziani e persone con 
disabilità.
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8. Sostenibilità Ambientale

• Gestione Eco-Friendly: 
• Promuovere pratiche sostenibili come l’uso di energia 

rinnovabile, la gestione ecologica del terreno e 
programmi di riciclo.

• Progetti di Conservazione: 
• Collaborare con organizzazioni ambientali per progetti di 

conservazione e protezione della fauna e flora locale.
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9. Innovazione e Tecnologia

• App del Club: Proporre un’applicazione mobile ai membri che offra 
prenotazioni, aggiornamenti e comunicazioni in tempo reale.

• Tecnologie di Analisi delle Prestazioni: Fornire strumenti di analisi delle 
prestazioni per aiutare i giocatori a migliorare il loro gioco.

• Green Office: 
•Dotare il circolo di connettività veloce e allestire spazi dove i membri 

possono fare pause di lavoro durante il gioco, per attrarre un pubblico 
più dinamico e tecnologico. 
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10. Partnership Strategiche

• Collaborazioni con Brand prestigiosi: 
• Stringere partnership con marchi di fascia alta per offrire vantaggi ai 

membri.

• Sport e Attività Complementari: 
• Collaborare con altre attività sportive e ricreative come tennis, tiro con 

l’arco, ecc.

• Campi Multifunzionali: 
•Utilizzare i campi per concerti e altre manifestazioni.
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Quali argomenti vi hanno colpito?

www.movantia.com/sports


